
イベント開催制限対応“ウェビナー・イン・ザ・ボックス”ご紹介
現在、様々な状況下においてイベント開催
へ係る制限により、オンラインでのイベント
（ウェビナー）開催を考慮しなければなら
ない企業の方へ、お届けするソリューション
です。

ビジネスを止めないために、いち早くウェビ
ナーの開催を行い、および開催した“だけ”
で終わず、開催後のリードをマーケティング
へきちんと還元できる仕組みを提供いたし
ます。

無償パッケージ内容；

・Microsoft Teams によるオンライン・
パブリックイベントの開催支援

・イベント開催後オンライン・アンケートか
ら Dynamics 365 Marketing で
リードを作成するシナリオの実装
*Dynamics 365 Marketing 2ヶ月分無償利用

*当パッケージはマイクロソフトパートナーであるディスカバリーズ株式会
社様より提供されるサービスとなります

・ 本ソリューションには Office 365 E1、A3 以上 のライセンスが必要です。Microsoft Office365 および Teams の初期設定が完了していることが前提です。
・ キャンペーンの「ウェビナー・イン・ザ・ボックス」は、限定30社、2020年4月末締め切り。申込み後2週間以内に実施可能で6月までに2ヶ月間の試用が完了できるお客様を対象とさせて頂きます。
申込後に対象となったお客様には追ってディスカバリーズ株式会社及びマイクロソフト営業担当者よりご案内いたします。競合企業/パートナー様はお申し込み後、お断りすることがありますので予めご了承下さい

ウェビナー・イン・ザ・ボックス 特別キャンペーン 申込み専用QRコード
ディスカバリーズ株式会社 東京都港区高輪3-19-26 SOC高輪ビル4F 

TEL : 03-6433-5372 （平日9-18時）

Email : askme@discoveries.co.jp
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選定ポイント

• Dynamics 365 Salesとのデータ連携による圧倒的な効率性

• ダッシュボード機能の充実さと可視性の高さ

• 使いやすいUI、スコアリング機能が実現したいナーチャリングプロ

セスにマッチしていた

ソリューション

• 運営負担となっていたセミナー業務の改革の為Microsoft 

Dynamics 365 Marketing でプロセスの見直しと業務の自

動化を図る

• セミナ開催時のアンケート電子化（QRコード）を入り口

としたリード情報登録を自動化し、定期的にカスタマー

エンゲージメントのスコアリングやニュースレター配信

などナーチャリングプロセスまでスムーズに設計した

導入効果

• これまでセミナ開催に要していた

専任担当者のリソースを他の業務

に完全に移管（業務のデジタルト

ランスフォーメーションを実現*

より生産性の高い業務にリソース

配分が可能となった）

• セミナで生成されたリードのフォ

ローが1週間から1日に短縮

背景

年間50回以上のセミナ開催

時に係る顧客対応や商談率

向上に課題を抱えていた、

営業チームにのリードの連

携がなされるまでに平均1

週間かかっていた
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